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МЕТОДЫ ОЦЕНКИ КРЕДИТОСПОСОБНОСТИ КЛИЕНТА 
 
Последние десять лет – период бурного развития банковской системы. Широко обсу-

ждается вопрос о рейтинговом анализе кредитоспособности клиента. Применяется мно-
жество  методов и подходов решения данной задачи, не исключающих друг друга, а допол-
няющих в комплексе и делающих  оценку кредитоспособности  заемщика  соответствующей 
реальности. 
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ESTIMATING METHODS OF THE CLIENT’S SOLVENCY 
 

The question of the rating analysis of the client’s solvency has been widely discussed for the 
last ten years, the period of rapid development of a banking system both quantitative and qualita-
tive. A lot of methods and approaches of solving this problem are used. All of them supplement each 
other ant make the estimation of the creditor’s solvency fit the situation. 
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Кредитоспособность  заемщика зави-

сит от многих факторов, поэтому оценить 
и рассчитать каждый из них непросто. 
Большая часть анализируемых на практике 
показателей кредитоспособности основана 
на данных за прошедший период или  на 
какую-нибудь отчетную дату. Вместе с тем  
все они  подвержены искажающему влия-
нию инфляции. Сложность представляет 
выявление и количественная оценка неко-
торых факторов таких, например, как ре-
путация заемщика. Применяется множест-
во  методов и подходов решения данной 
задачи, не исключающих друг друга, а до-
полняющих в комплексе и делающих  
оценку кредитоспособности  заемщика  
соответствующей реальности. 

И.В. Вишняков разделил  подходы к 
оценке кредитоспособности на классифи-
кационные модели  и модели на основе 
комплексного анализа. Из классификаци-
онных  моделей выделяют  прогнозные, 
которые позволяют дифференцировать за-
емщиков  в зависимости от вероятности  
банкротства, и рейтинговые, которые 
группирую заемщиков в зависимости от 

категории [2]. 
Рейтинговая оценка позволяет  про-

гнозировать  своевременность  совершения 
будущих платежей, ликвидность и реаль-
ность  оборотных активов, оценить общие  
финансовое состояние  фирмы и ее устой-
чивость, а также дает возможность  опре-
деления границ  снижения объема  прибы-
ли, в которых  осуществляется  погашение 
части  фиксированных платежей. Преиму-
ществами рейтинговых моделей  являются 
простота, возможность расчета  оптималь-
ных значений  по частным показателям, 
способность ранжирования  организаций 
по результатам, комплексный подход  к 
оценке кредитоспособности (используются 
показатели, отражающие различные сто-
роны  деятельности заемщика). 

Для рейтинговой оценки  финансово-
го положения  Предтеченским А.Н. ис-
пользованы  синтетические  или общеэко-
номические  критерии, которые он реко-
мендует  получать на основе  усреднения 
отраслевых критериев  с некоторыми ве-
сами [3]. 

Следующим этапом построения  кре-
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дитного рейтинга выделена интерпретация  
финансового коэффициента через балль-
ную оценку каждой группе финансовых 
коэффициентов; рассчитывается группо-
вой балл путем взвешивания балльных 
оценок показателей данной группы. При 
использовании коэффициентного анализа  
наиболее часто  нарекания вызывает двой-
ной счет, обусловленный высокой корре-
ляцией между некоторыми коэффициента-
ми. Поэтому рекомендовано исключать из 
расчета похожие коэффициенты путем 
присвоения «весов», дающих в сумме 1, - 
при расчете итоговых групповых баллов и 
при расчете  итогового балла на основе  
групповых баллов, а также проверки на 
наличие корреляций между баллами по 
группам. 

Заключительный этап трансформа-
ции общего  балла в кредитный рейтинг- 
установление  интервалов  балл-рейтинг, 
что делается экспертно, однако не всле-
пую, а с учетом влияния установленных 
соотношений   на распределение рейтин-
гов  по предприятиям внешней выборки 
(на основе финансовой  составляющий без 
учета экспертной  оценки, проведение ко-
торой невозможно), а также по заемщикам 
– клиентам банка (без учета и с учетом  
экспертной оценке). 

Прогнозные модели, получаемые с 
помощью статистических методов, ис-
пользуется для  оценки  качества потенци-
альных  заемщиков. При  множественном  
дискриминантном анализе (МДА)  исполь-
зуется дискриминантная функция (Z), учи-
тывающая  неоднократные параметры (ко-
эффициенты регрессии) и факторы, харак-
теризующие  финансовое состояние  заем-
щика (в том числе финансовые коэффици-
енты).  Коэффициенты регрессии рассчи-
тываются по выборке фирм, которые либо 
обанкротились, либо выжили в течение 
определенного времени. Если  Z- оценка  
фирмы находится  ближе к показателю  
средней фирмы банкрота, то при условии  
продолжающегося ухудшения  ее положе-
ния  она обанкротится. Сложность заклю-
чается в том, что не всегда  можно найти 
достаточное количество обанкротившихся  
фирм внутри  отрасли для расчета  коэф-

фициента регрессии. Наиболее известная 
модель  МДА  -  модель Чессера. Его мо-
дель была создана  еще в 1974 году  в пе-
риод экономического кризиса в США, 
«Модель прогноза случаев  невыполнения  
условий договора».  Переменная у, которая 
предоставляет  собой линейную  комбина-
цию  независимых  переменных, использу-
ется  для оценки  вероятности невыполне-
ния договора Р [3]. 

Получаемая оценка у  может рас-
сматриваться как показатель  вероятности 
невыполнения  условий кредитного дого-
вора. Чем больше  значение у, тем выше 
вероятность  невыполнения договора для 
данного заемщика. В модели Чессера  для 
оценки вероятности  невыполнения  дого-
вора  используется следующие критерии: 

 если Р >0,50, следует относить  за-
емщика к группе, которая не выполнит ус-
ловия договора; 

 если Р<  0,50, следует относить за-
емщика к группе надежных. 

При классификации  кредитов воз-
можно использование  модели CART  
(Classification and regression trees), что пе-
реводится  как» классификационные и рег-
рессионные деревья» [2]. 

На основе  анализа денежных пото-
ков, в отличие от подхода, базирующегося 
на финансовых коэффициентах, возможно  
использовать  не данные об остатках  по 
статьям  активов и пассивов, а коэффици-
енты, определяемые  по данным об оборо-
тах   ликвидных активов, запасах кратко-
срочных  долговых обязательств, посред-
ством расчета  чистого сальдо  различных 
поступлений и расходов, которые показы-
вают величину общего  чистого денежного 
потока. Кратковременное превышение от-
тока  над притоком говорит о дефиците  
денежных потоков (более низком рейтинге 
клиента). Систематическое превышение  
оттока над притоком  средств  характери-
зует клиента  как некредитоспособного. 
Сложившаяся  средняя величина общего 
денежного потока  может устанавливаться 
в качестве предела  выдачи новых  креди-
тов, так как показывает размер средств, с 
помощью которых клиент  имеет возмож-
ность погасить  долговые обязательства. 
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На основе соотношения величины   общего 
денежного потока и размера  долговых 
обязательств клиента определяется его 
класс кредитоспособности. Анализ  де-
нежного потока позволяет сделать вывод о 
слабых  сторонах управления предприяти-
ем. При решении вопроса о выдаче  креди-
та на длительный срок  анализ денежного 
потока проводится не только на основе 
данных за истекший период, но и на про-
гнозных данных на планируемый год.  

Представляет интерес разработанный  
Ковалевым А. И. и Приваловым В.П. по-
этапный порядок проведения оценки целе-
сообразности  предоставление  организа-
циям банковского кредита [3]. На первом 
этапе предлагается  проводить анализ  фи-
нансового состояния  предприятия заем-
щика путем  расчета таких показателей , 
как  оборачиваемость текущих акти-
вов(чистый объем  реализации / среднего-
довая  стоимость  текущих активов)и про-
должительность  оборота текущих акти-
вов(360 / оборачиваемости текущих акти-
вов), рассчитать коэффициент чистой вы-
ручки, наращенную сумму  долга, величи-
ну источника погашения кредита с учетом 
фактора  времени. 

Если сумма величины источника его 
погашения  недостаточна  для погашения 
наращенной суммы долга, следует при-
знать заемщика некредитоспособным. В 
этом случае банк  может снизить запраши-
ваемую сумму кредита, изменить банков-
скую  ставку процента  за кредит или срок 
погашения  ссуды так, чтобы величина ис-
точника  его погашения  равнялось нара-
щенной сумме долга. 

В России   большее распространение  
наряду с традиционными способами оцен-
ки кредитоспособности заемщика  получа-
ет  скоринг-кредитование. 

В упрощенном   виде  скоринговая 
модель  представляет собой  взвешенную 
сумму  определенных характеристик. В 
результате  получается интегральный по-
казатель (score). Чем он выше, тем  выше 
надежность   клиента, и банк может  упо-
рядочить  своих клиентов по степени воз-
растания кредитоспособности. 

Среди преимуществ скоринговых 
систем  банкиры указывают  снижение  
уровня невозврата кредита, быстроту и 
беспристрастность  в принятии решений, 
возможность  эффективного управления 
кредитным портфелем, отсутствие необхо-
димости длительного  обучения персонала. 

В заключение, следует отметить, что 
рассмотренные методические подходы мо-
гут быть использованы не только для 
оценки кредитоспособности заемщика, но 
и для более широкого спектра целей: 

- при выборе корпоративного парт-
нера; 

- при оценке конкурентных преиму-
ществ;  

- при оценке инвестиционной при-
влекательности. 
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